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Area Personale Area Imprenditoriale 

ATTITUDINI 

ABILITA’ 

CAPACITA’ 

COMPETENZE 

CONOSCENZA 

ESPERIENZA 

RICERCA DATI & INFORMAZIONI 

DEFINIZIONE PUBBLICAZIONI 

GESTIONE VALORE AGGIUNTO 

AMMINISTRAZIONE 

STRATEGIE 

MERCATI 

CLIENTI (CRM) 

LETTERE PRESENTAZIONI 

SCHEDE di DETTAGLIO 

PRESENTAZIONI - PORTFOLI 

SOCIAL MEDIA MARKETING 

PUBBLICITA’ - PROMOZIONE 

BUSINESS PLANNING 

CONTRATTI - PRICING 

ESIGENZE - PROBLEMI - BISOGNI 

GESTIONE RISORSE 

VANTAGGIO COMPETITIVO 

FORNITORI 

RICERCA FONDI 

CONCORRENZA 

NETWORK 

STRUTTURAZIONE OBIETTIVI 

RIMODELLAZIONE PENSIERI CONVINZIONI 

BILANCIO 

INTERVISTE - QUESTIONARI 

TEST di 

PERCEZIONE 

TEST di 

MEMORIA 

TEST di 

RAGIONAMENTO 

TEST 

NUMERICI 

TEST 

VERBALI 

TEST 

CULTURALI 

PROVE di GRUPPO 

PROVE di SIMULAZIONE 

QUESTIONARI 

PERSONALITA’ 

 

FASE 1 

COMPRENDERE 

 

FASE 2 

COMUNICARE 

 

FASE 3 

ESSERE 

 

FASE 4 

IDENTIFICARE 

 

FASE 5 

TRASFORMARE 

 

FASE 6 

SIMULARE 

 

FASE 7 

PROGETTARE 

 

FASE 8 

ESEGUIRE 

 

FASE 9 

ANALIZZARE 

 

FASE 10 

MIGLIORARE 

PRINCIPALI 

SECONDARI 

APPRENDIMENTO 

CAPACITA’ 

COMPETENZE 

ECCELLENZA 

PER 

PROGETTO 

PER 

TARGET 

EVENTI 

MARKETING 

INTERNA - ESTERNA 

JOINT VENTURE - PARTNERSHIP 

INTERMEDIAZIONE 

COMUNICAZIONE 

TECNOLOGIA 

INFRASTRUTTURE 

STRUMENTI 

LEGGI & NORMATIVE 

Migliore gestione 

relazioni 

Migliore gestione 

clienti 

Migliore gestione 

progetti 

Migliore gestione 

commesse 

Migliore 

competitività 


